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프로그램이란?
• 개요 및 목적 : 

유럽연합(EU)에서 지원하는 본 프로그램은 유럽에 소재한 중소기업 및 스타트업(Small-Mid-size 
Enterprises & Start-ups)들을 대상으로 ① 헬스케어 및 의료기기, ② 친환경 & 에너지, ③ 디지털
솔루션 분야에서 일본과 한국 시장에 성공적으로 진출할 수 있도록 돕기 위해 마련된 것입니다.

• 프로그램 기간 및 행사 건수 : 
’24년부터 ’27년까지 이 프로그램을 통해 EU 기업들이 한국 및 일본을 방문 · 참여하는 Business 
Mission (BM) 세션을 각 10회씩, 총 20회 개최할 예정입니다.

• 프로그램 내용 : 
산업전문가 및 EU 책임 실무자로부터 선정된 약 50개 유망한 혁신 기업들이 각 BM에 참여하여 우수한
한국 기업 및 협업 가능 기관들과의 B2B Matchmaking, Business Coaching 등을 포함한 다양한 사업

지원을 받으며, 현지 시장에 대한 진출 기회 · 성공요소에 대한 최신 정보를 다방면으로 얻을 수 있도록
지원합니다.

• 주최자로부터 메세지: 
유럽 중소기업들이 APAC 시장에서 사업 시작 ·성장할 수 있는 발판을 마련하며, 

추후에는 한국 기업들의 유럽 협업 · 시장 진출까지도 지원할 수 있는 계기가 되도록
EU Business Hub Programme 참여 또는 응원과 지지를 부탁드립니다. 

산업
디지털 솔루션

녹색 저탄소 기술

헬스케어 〮 의료기기
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EU Business Hub 프로그램은

친환경 에너지 ∙ 탄소저감 기술, 

헬스케어 ∙ 의료기기,

디지털 솔루션 분야의

유럽 중소기업을 선별하여

대한민국에서 개최되는 비즈니스

미션에 참여하도록 지원합니다.

– 산업 분야 
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1. 설립 후 사업 영위 기간이 최소 5 년 이상 유지되었으며 3 년간의 재무 기록이 있는 기업, 

스타트업/창업 초창기 기업의 경우, 최소 3 년 이상 유지되었으며 2 년간의 재무 기록 보유한 기업

2. 기업의 소유권이 완전히 혹은 대부분 유럽 소재이며, 본사가 유럽연합 내에 위치하고 있는 기업

3. 프로그램과 관련된 산업 부문 내 활발하게 활동 중인 제조업체, R&D | 기술 기업, 그 자회사 등

4. 유럽연합 외 다른 지역에서 국제 비즈니스 협력의 입증된 실적을 보유한 기업

5. 대한민국 시장에 진출하기 위한 실질적 비즈니스 전략을 보유하고 있는 기업

6. 목표 시장에 성공적인 진출을 위한 충분한 매출 및 직원 수, 조직 체계를 보유한 기업

세계적인 전문성을 기반으로 대한민국에 진출 가능한
유망하고 신뢰도 높은 유럽 중소기업과 스타트업들을 산업 전문가 · EU에서 공정하게 선발

유럽 중소기업 및 스타트업

참여 기업 선발 기준
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프로그램 목표

무역 활성화 중소기업 지원·육성 EU 기업·브랜드 홍보 시장 인사이트 제공

친환경 에너지 및 탄소 저감 솔루션

파트너십이 제시하는 목표와

기회에 맞추어, 대한민국과의 무역

및 비즈니스 협력을 촉진

대한민국에서 비즈니스 커넥션을

구축할 수 있도록, 선별된 유럽

중소기업에 맞춤형 지원 제공

유럽 중소기업들이 현지 비즈니스

문화, 시장 규칙 및 관행에 대한 이해를

높여 대한민국과 같은 중요한 아시아

시장에 접근할 수 있는 잠재력을

향상시킬 수 있도록 지원

대한민국에서 유럽 기업과 EU 

브랜드 및 기준의 인지도와

가시성을 위한 홍보
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스케줄

월 화 금목수

15:00 - 18:00 – 
환영사 및 네트워킹

10:15 - 13:00 – 
브리핑 세션 및 강연

14:00 - 18:00 –

스터디 투어: 유럽기업들의
한국기업 방문

10:00 - 18:00 – 
유럽기업과의 B2B 미팅

@그랜드 인터컨티넨탈
서울 파르나스 호텔

10:00 - 16:00 – 
유럽기업의 ENVEX 2025 
방문 및 네트워킹

17:00 - 18:00 – 
행사종료 브리핑

Arrival &

Briefing Session
Study tour Business Exhibition

제 46회 국제환경산업기술 & 그린에너지전 (ENVEX)

10:00 - 18:00 – 
유럽기업과의 B2B 미팅

@그랜드 인터컨티넨탈
서울 파르나스 호텔

18:30 - 21:00 – 
비즈니스 네트워킹 리셉션

Business Exhibition &

Business Networking 
Reception
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한국기업 참여 시 기대효과

Global & European Network

글로벌 · 유럽 시장 진출 기회의 발판
Tech & Innovative Partnerships

분야별 핵심기술 · 혁신적 파트너십 형성

한국 시장 진출에 관심 있는 유럽 우수

강소기업 · 스타트업과 초기 관계 형성으로

향후 유럽 시장에 진출할 수 기회 마련

사업 영역 · 분야 확대의 아이디어 획득, 

협업 모델 의견 교환 · B2B matchmaking 통해

향후 사업 모델 개선 · 사업 성장 기회 발굴

글로벌 사업 확장에 유리한 성장 가속화 가능

자원순환, 청정 에너지, 에너지 시스템, 환경 모니터링

분석 및 평가 장비 등 분야 최첨단 기술 기업과의

파트너십 · 공동 R&D, 테스트베드 프로젝트 진행 등

협력 모델 구축 · 기업 경쟁력 강화 도모

Biz model Learning & Development

사업모델 개선/사업 성장 촉진
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참여 · 신청방법

EU Business Hub 

웹사이트 내 계정 등록

EU 참여기업 · 제품

소개 자료 검토

회사명, 담당자 성함, 부서, 연락처 

회사 사업 유형/직종(Sub-sector), 직책

(Position), 아젠다/기대사항 등

세부 내용 기재하는 항목 有

운영진에게 사전에 논의하고자 하는 내용 · 

아젠다 간단히 메일 또는 전화로 전달,

웹사이트 내 스케줄 일정 반영하여

실시간 미팅 확정 · 일정 수정 가능

자원순환, 청정 에너지, 에너지 시스템, 환경

모니터링 분석 및 평가 장비 등 분야 최첨단

기술 기업에 대한 업력, 매출 규모, HQ 국가, 

취급 품목, 기술/특허 등 파악 가능

대면 미팅 아젠다 및 일정 조율
(1개 미팅 당 최소 30분 단위)

https://eubusinesshub.eu/
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참고
과거 행사장 운영 모습
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[참고] 디지털 솔루션 분야 1차 프로그램 개최 자료

Business Exhibition – B2B 상담회
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[참고] 디지털 솔루션 분야 1차 프로그램 개최 자료

한국 우수 기업 방문 및 교류 - 스터디 투어

EXEM Hanwha Vision LG Sciencepark
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[참고] 디지털 솔루션 분야 1차 프로그램 개최 자료

비즈니스 네트워킹 리셉션& 워크샵 & 소프트웨이브2024 방문

워크샵비즈니스 네트워킹 리셉션 소프트웨이브 2024 @COEX 
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@EUBusinessHub
@EU Business Hub - 

Japan and the 

Republic of Korea

@EUBusinessHub

https://eubusinesshub.eu/
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Bomi Kwon (권보미과장)

+82.2.6676.1075

Yiling Cui (최예령대리)

+82.2.6676.1181

Korean Unit 

Coaching & Matchmaking
Mail address

Matchmaking · 

EU기업과미팅조율관련

coaching_rok@eubusinesshub.eu

Public Relations

(행사홍보 · 인터뷰관련)

rokcomm@eubusinesshub.eu

15


	슬라이드 1
	슬라이드 2
	슬라이드 3
	슬라이드 4
	슬라이드 5
	슬라이드 6
	슬라이드 7
	슬라이드 8
	슬라이드 9
	슬라이드 10
	슬라이드 11
	슬라이드 12
	슬라이드 13
	슬라이드 14
	슬라이드 15

